
Impulse Innovatie Groeitraject® 
Met succes uw aanbod vernieuwen en groei realiseren 

Nederland telt zo’n 750.000 bedrijven die allemaal producten en diensten aanbieden. Slechts een 

klein deel van al deze bedrijven bieden zeer succesvolle producten en diensten. Zij slagen erin om 

op een rendabele wijze hun eigen krachten continue af te stemmen op de exacte behoeften van 

hun doelgroep. Hun diensten zijn zo aantrekkelijk dat de klanten ‘vanzelf’ komen en blijven. 

Succesvol groeien door vernieuwen is voor iedere organisatie mogelijk! 
Hoe komt het nu dat sommige producten en diensten zeer succesvol zijn en dat het aanbod van vele 
organisaties niet de gewenste resultaten binnenhalen? Het antwoord op deze vraag begint bij inzicht! 
Inzicht in uw overtuigingen, uw geloof, uw krachten en inzicht in uw klant en de markt bepalen het 
fundament voor succesvolle producten en diensten. Het is voor iedere organisatie mogelijk om met 
succes te groeien, mits je alle ingrediënten van succesvol groeien kent. 

Impulse kan u helpen 
Impulse heeft jarenlange ervaring op het gebied van innovatie en strategische marketing. Impulse heeft 
het Innovatie Groeitraject opgezet om ondernemers en managers te begeleiden bij het succesvol 
vernieuwen van hun aanbod. Succesingredienten: helder zicht verschaffen in eigen krachten en in de 
nabije omgeving, haalbare visie opstellen, interactie aangaan met uw klant, creativiteit stimuleren om 
innovatie handjes en voetjes te geven, businesscases schrijven, strategische groeistrategie kiezen, 
begeleiden bij de implementatie, evaluatie en bijsturing. 

Expertise 
Met succes uw producten en diensten transformeren naar zeer gewilde en rendabele producten en 
diensten is een expertise. Impulse begeleid u op maat op die vlakken waar verbetering en vernieuwing 
leidt tot het gewenste resultaat. Lees ook onze artikelen over innovatie: rendement door vernieuwing, wat 
maakt uw dienst onweerstaanbaar?, 7 redenen om uw producten / diensten te vernieuwen. 

Aanpak 
Impulse biedt een opmaat aanpak dat precies aansluit bij uw specifieke behoeften en situatie. In 
hoofdlijnen zijn dit de activiteiten waar Impulse u mee gaat helpen: 
• Helder zicht verschaffen in interne en externe omgeving. Wat wil uw doelgroep exact?, waar liggen 

uw universele krachten?, welke doelgroepen zijn interessant?, etc. 
• Begeleiden bij het opstellen van uitdagende en haalbare groeidoelstellingen, wat wilt u echt bereiken? 
• Belemmerende overtuigingen binnen uw organisatie opspeuren en begeleiden bij het implementeren 

van een nieuwe zienswijze (lees ook: nieuwe tijd marketing) 
• Brainstormen, het genereren van een Ideenflow aan mogelijke product / dienst features, 
• Het definiëren van krachtige USP’s en helder onderscheidend vermogen 
• (begeleiden bij het) opstellen van overtuigende marketingmaterialen 
• Strategische sessie om de meest effectieve groeistrategie te kiezen en te implementeren 
• Doorrekenen van aantrekkelijke concepten (businessmodelling) en deze toetsen bij uw klanten 
• Begeleiding bij de implementatie van de nieuwe producten / diensten in uw organisatie 

Gratis vrijblijvend adviesgesprek en garantie 
Wilt u met succes via internet klanten winnen?, maak dan nu een afspraak voor een gratis vrijblijvend 
adviesgesprek. Impulse inventariseert uw online status en geeft aan hoe zij u kan begeleiden in dit 
proces. Omdat ons werk draait om het behalen van resultaten, bieden wij garantie op ons werk. In de 
offerte tekenen wij voor haalbare resultaten. Worden de resultaten niet (helemaal) behaald, dan betaald 
Impulse (een gedeelte van) het factuurbedrag terug. 

Neem contact op met Marco Bouman van Impulse, Strategie & Marketing 
Voor informatie en een afspraak maken: 030­2819796 of info@impulse­marketing.nl 

Citaat  van  een  klant:  Impulse  heeft  op  een  prettige  manier  de  essentie  weten  te  raken  met  als 
uiteindelijk resultaat een bijna verdubbeling van de omzet.

http://www.marcobouman.typepad.com/2007/11/hoe-kun-je-effe.html
http://www.marcobouman.typepad.com/2007/11/wat-maakt-uw-di.html
http://www.marcobouman.typepad.com/2007/06/7-redenen-om-uw.html
http://www.impulse-marketing.nl/vv-impulse/nieuwetijdmarketing.html
http://www.impulse-marketing.nl/contact.php
mailto:info@impulse-marketing.nl

